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รายงานฉบับสมบูรณ์ 

กิจกรรมส่งเสริมการนำวิทยาศาสตร์ เทคโนโลยีและนวัตกรรม เพื่อเพิ่มศักยภาพการผลิตและ
เศรษฐกิจชุมชน ประจำปีงบประมาณ พ.ศ. 2568 

 

แพลตฟอร์มเพ่ิมศักยภาพธุรกิจชุมชน (Building Community Enterprise: BCE) 

  

 

ชื่อโครงการ น้ำมันหอมระเหยจากสมุนไพรสู่ผลิตภัณฑ์ Eco friendly (ปีที่ 3 ) 

 

 

 

ชื่อหัวหน้าโครงการ/ผู้รับผิดชอบโครงการ ดร.ศศิวิมล  จันทร์สุเทพ 

ชื่อสถาบันการศึกษา มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์ วิทยาเขตกำแพงแสน 

 

 

เสนอต่อ 

สำนักงานปลัดกระทรวงการอุดมศึกษา วิทยาศาสตร์ วิจัยและนวัตกรรม 
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บทสรุปผู้บริหาร 

วิสาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมุนไพรด่านทับตะโก อำเภอจอมบึง จังหวัดราชบุรี เป็นกลุ่มที่ปลูก
สมุนไพรประเภทเหง้าหลากหลายชนิด อาทิเช่น ว่านเอ็นเหลือง ไพล ขมิ้นชัน ขมิ้นอ้อย ว่านชักมดลูก ว่าน
มหาเมฆ ว่านนางคำ เป็นต้น โดยดำเนินการปลูกอย่างมีคุณภาพ ได้รับการรับรองมาตรฐานเกษตรดีที่
เหมาะสม (GAP พืชอาหาร 07-GAP-ICAPS-023/63) ปัจจุบันมีการแปรรูปจำหน่ายในรูปแบบสมุนไพรอบแห้ง 
แต่ด้วยในพ้ืนที่มีการปลูกสมุนไพรประเภทเหง้าเป็นจำนวนมาก ทำให้มีปัญหาคือ โรงอบพลังงานแสงอาทิตย์ไม่
เพียงพอที่จะอบสมุนไพรได้ทัน ทำให้เกิดความเสียหายของผลผลิต อีกทั้งบางปีราคาสมุนไพรอบแห้งก็มีราคา
ตกต่ำ ไม่มีการประกันราคา ทางกลุ่มวิสาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมุนไพรด่านทับตะโก จึงมีความสนใจที่จะ
ศึกษาแนวทางการใช้ประโยชน์สมุนไพรที่ปลูกที่หลากหลายและมีมูลค่าเพิ่มมากขึ้น เช่น การสกัดน้ำมันหอม
ระเหยและการพัฒนาต่อยอดไปเป็นผลิตภัณฑ์เพื่อสุขภาพจากน้ำมันหอมระเหย เช่น สเปรย์อโรมา บาล์มอโร
มา กลิ ่นธรรมชาติในส่วนผสมของสบู่ และโลชั ่นสมุนไพร เป็นต้น เนื ่องจากสมุนไพรประเภทเหง้าจะมี
สาระสำคัญหลักเป็นกลุ่มน้ำมันหอมระเหย ซึ่งมีสรรพคุณเด่นที่แตกต่างจากกลิ่มหอมสังเคราะห์ คือ สรรพคุณ
ด้านอโรมาเธอราปี ประกอบกับพฤติกรรมของผู้บริโภคในยุคสมัยนี้ ให้ความสำคัญกับสิ่งแวดล้อมกันมากขึ้น 
ต้องการใช้ผลิตภัณฑ์ที่เป็นมิตรทั้งกับตัวเองและสิ่งรอบตัวมากขึ้น การผลิตสินค้าในกลุ่ม Eco Friendly จึงเป็น
แนวทางเลือกท่ีดีและน่าสนใจอย่างมากให้กับผู้บริโภคในยุคสมัยใหม่นี้ แต่ปัจจุบันทางกลุ่มวิสาหกิจชุมชนกลุ่ม
ปลูกพืชสมุนไพรด่านทับตะโก ยังขาดองค์ความรู้ทางด้านวิทยาศาสตร์ นวัตกรรม และเทคโนโลยีในการสกัด
น้ำมันหอมระเหย การแปรรูปและพัฒนาผลิตภัณฑ์เพื่อสุขภาพเชิงสร้างสรรค์ รวมถึงการสร้างมาตรฐาน
ผลิตภัณฑ์และช่องทางการตลาดออนไลน์ 

จากการดำเนินงานในปี 2565 ที่ผ่านมา คณะทำงานได้จัดอบรมเชิงปฏิบัติการเพื่อถ่ายทอดองค์
ความรู้และเทคโนโลยีการสกัดน้ำมันหอมระเหย แนวทางการตรวจสอบคุณภาพน้ำมันหอมระเหยให้มี
มาตรฐานและการขอรับรองมาตรฐานผลิตภัณฑ์น้ำมันหอมระเหย รวมถึงจ ัดทำผลิตภัณฑ์ต้นแบบ 
(Prototype) น้ำมันหอมระเหยเบื้องต้น ทำให้ในปัจจุบันทางกลุ่มวิสาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมุนไพรด่านทับ
ตะโก มีองค์ความรู้ทางด้านวิทยาศาสตร์ นวัตกรรม และเทคโนโลยีในการสกัดน้ำมันหอมระเหย สามารถสกัด
น้ำมันหอมระเหยจากพืชสมุนไพรด้วยเครื่องกลั่นไอน้ำแรงดันที่มีคุณภาพ ช่วยเพิ่มมูลค่าสมุนไพรและสร้าง
จุดเด่นให้กับผลิตภัณฑ์ได้ สำหรับการดำเนินงานในปีที่ 2 ซึ่งเป็นปีงบประมาณ 2566 ได้จัดอบรมเชิงปฏิบัติการ
เพ่ือถ่ายทอดองค์ความรู้และพัฒนาผลิตภัณฑ์ที่มีเอกลักษณ์ มีความเป็นมิตรกับผู้บริโภคและสิ่งแวดล้อม ได้แก่ 
ผลิตภัณฑ์ผงชงดื่ม ครีมนวดคลายเส้น น้ำมันนวดสมุนไพร และชาสมุนไพร สร้าง Story telling ให้ผลิตภัณฑ์ 
โดยมีผลิตภัณฑ์หลากหลายชนิดจากสมุนไพรและน้ำมันหอมระเหยภายใต้ชื่อ “ไพรราช” ซึ่งมาจากคำว่า 
“ไพร” ที่หมายถึง พณาป่าไพรที่พร้อมพรั่งไปด้วยพืชพรรณธรรมชาติและสมุนไพรที่มีคุณประโยชน์มากมาย 
มารวมกับคำว่า “ราช” ที่หมายถึง จังหวัดราชบุรี ซึ่งเป็นถิ่นกำเนิดของผลิตภัณฑ์เหล่านี้ จึงนับว่าชื่อ “ไพร
ราช” นั้น เป็นชื่อที่ไพเราะ สามารถแสดงตัวตน อัตลักษณ์ และเอกลักษณ์ของกลุ่มวิสาหกิจชุมชนฯ ได้เป็น
อย่างดี นอกจากนี้ยังได้ร่วมกันออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ให้ตรงกับอัตลักษณ์ของกลุ่มวิสาหกิจชุมชนฯ 
และส่งเสริมภาพลักษณ์ Eco friendly ของผลิตภัณฑ์ที่ทำมาจากสมุนไพรและน้ำมันหอมระเหยจากธรรมชาติ 
โดยใช้สีเขียวธรรมชาติ ดูสบายตา เป็นโทนสีหลักบนบรรจุภัณฑ์ 
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ในปัจจุบันผลิตภัณฑ์หลายชนิด เช่น น้ำมันนวดสมุนไพรและครีมนวดคลายเส้น ซึ่งเป็นตำรับที่คิดค้น
โดยกลุ่มวิสาหกิจชุมชนฯ เป็นที่ชื่นชอบของผู้บริโภค ได้รับการตอบรับเป็นอย่างดี มีการซื้อใช้ซ้ำและมีผู้ติดต่อ
ให้นำไปจำหน่ายยังสถานที่ต่างๆ แต่ด้วยกลุ่มวิสาหกิจชุมชนฯไม่มีสถานที่ผลิตที่ได้มาตรฐานและไม่มีผลิตภัณฑ์
ที่ได้การรับรองมาตรฐาน ทำให้จำหน่ายผลิตภัณฑ์ได้ในวงจำกัด ไม่สามารถขยายกลุ่มลูกค้าและขยายธุรกิจได้ 
ขาดโอกาสในการเพ่ิมรายได้ให้แก่ชุมชน ทางคณะผู้ดำเนินโครงการได้เห็นถึงอุปสรรคปัญหาและศักยภาพของ
กลุ่มวิสาหกิจชุมชนฯ ความเป็นไปได้ในการพัฒนาผลิตภัณฑ์ Eco friendly และโอกาสของช่องทางการตลาด
ทั้งในและต่างประเทศ จึงได้จัดการอบรมเชิงปฏิบัติการในเรื่องมาตรฐานผลิตภัณฑ์และการตรวจสอบคุณภาพ 
มาตรฐานโลหะหนักที่เกี่ยวข้องกับสมุนไพรและการวิเคราะห์ การทำสบู่เหลวสมุนไพร การออกแบบสถานที่
ผลิตผลิตภัณฑ์สมุนไพร แนวทางการเพ่ิมมูลค่าตลาดเชิงพาณิชย์ สำหรับสินค้าสมุนไพรเพ่ือเพ่ิมโอกาสทาง
ธุรกิจ การสร้างโมเดลธุรกิจสำหรับพัฒนาสินค้าเกษตรด้วย Business Model Canvas (BMC) และเทคโนโลยี
การจำหน่ายสินค้าออนไลน์ ในวันที่ 2, 7 และ 14 พฤษภาคม 2568 และการศึกษาดูงานโรงผลิตเครื่องดื่ม 
มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์ วิทยาเขตกำแพงแสน ห้องปฏิบัติการวิเคราะห์ วิจัยดิน พืชและวัสดุการเกษตร และ
ห้องปฏิบัติการวิเคราะห์วิจัยพฤกษเคมี ในวันที่ 2 พฤษภาคม 2568 และการเยี่ยมชมสถานที่ผลิตผลิตภัณฑ์
สมุนไพรและสวนสมุนไพรของวิสาหกิจชุมชนไทยเฮิร์บเซ็นเตอร์ ในวันที่ 26 สิงหาคม 2568 จากการ
ประเมินผลการฝึกอบรมด้วยการใช้แบบสอบถาม พบว่าผู้เข้าร่วมฝึกอบรมมีความพึงพอใจด้านคุณภาพการ
ให้บริการจัดฝึกอบรมเฉลี่ย 90.2 เปอร์เซ็นต์ ผู้เข้ารับการฝึกอบรมสามารถนำความรู้ที่ได้ไปขยายผลได้ทั้ง
ประยุกต์เป็นองค์ความรู้ใหม่ เป็นวิทยากรถ่ายทอดความรู้/ เผยแพร่ต่อ และให้คำปรึกษา/ ให้บริการได้ 85.3 
เปอร์เซ็นต์ สามารถนำความรู้ที่ได้รับไปใช้ประโยชน์กับการประกอบอาชีพได้ 88.6 เปอร์เซ็นต์ และมีความพึง
พอใจหลังการรับบริการฝึกอบรมเฉลี่ย 92.5 เปอร์เซ็นต์ 
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สารบัญ 

 

รายการ หน้า 
บทที่ 1 4 
บทที่ 2 26 
บทที่ 3 56 
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บทที่ 1 บทนำ 
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บทที่ 2 ผลการดำเนินงาน 

 

การรายงานผลการดำเนินงาน ประกอบด้วยข้อมูล ดังนี้ 
2.1 แผนการดำเนินงานของโครงการ 
 

กิจกรรม 
ระยะเวลาดำเนินการ 
(ระบุแต่ละกิจกรรม 

เช่น 1 มค. – 30 กย.) 

สถานะการดำเนินงาน 
ในแต่ละกิจกรรม 

เสร็จแล้ว ขอขยายเวลา 
1.การประชุมร่วมกับ
ชุมชนเพื่อระดมความ
คิดเห็น ชี้แจงแผนงาน
และขั้นตอนการ
ดำเนินงาน 

มีนาคม-เมษายน 2568   

2.การตรวจสอบ
คุณภาพของผลิตภัณฑ์
และการขอรับรอง
มาตรฐาน 

พฤษภาคม-กันยายน 2568   
อยู่ระหว่างการยื่น
ขอรับรองมาตรฐาน
ผลิตภัณฑส์บู่เหลว
สมุนไพรพญายอ 
คาดว่าจะเสร็จสิ้น
ภายใน 15 ตุลาคม 

2568 
3.การออกแบบสถานที่
ผลิตทีไ่ด้มาตรฐาน 

พฤษภาคม-กันยายน 2568   
อยู่ในระหว่างการ
จัดทำแบบแปลน

แผนผังสถานที่ผลติ
ผลิตภัณฑส์มุนไพร

ของวิสาหกิจชุมชนฯ 
จากแบบแปลน

แผนผังที่ออกแบบไว้
เบื้องต้น 

4.การศึกษาดูงาน
แลกเปลี่ยนเรียนรู้ดา้น
การพัฒนาผลิตภัณฑ์
สมุนไพรให้ได้รับการ

สิงหาคม 2568   
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2.2 สรุปขั้นตอนการดำเนินงานตามแผนของแต่ละกิจกรรมที่กำหนด 
 

กิจกรรมที่ 1: การประชุมร่วมกับชุมชนเพื่อระดมความคิดเห็น ชี้แจงแผนงานและข้ันตอนการดำเนินงาน 
       วันที่ 4 เมษายน 2568 เวลา 10.00-14.00 น.  
                 ณ  วิสาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมุนไพรด่านทับตะโก อำเภอจอมบึง จังหวัดราชบุรี 
 
       หวัหน้าโครงการน้ำมันหอมระเหยจากสมุนไพรสู่ผลิตภัณฑ์ Eco friendly ปีที่ 3 พร้อมด้วย
คณะทำงาน ได้แก่ อาจารย์ นักวิจัย บุคลากรและนิสิตจากมหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์ วิทยาเขตกำแพงแสน 
และนกัวิชาการเกษตร ต.ด่านทับตะโก ได้ลงพื้นที่และประชุมหารือร่วมกันกับประธานและสมาชิกวิสาหกิจ
ชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมุนไพรด่านทับตะโก อ.จอมบึง จ.ราชบุรี เพื่อวางแผนการดำเนินงานของโครงการฯ ให้
เป็นไปตามวัตถุประสงค์ โดยหัวหน้าโครงการได้ชี้แจงวัตถุประสงค์ของโครงการและรูปแบบของกิจกรรมตาม
แผนปฏิบัติงาน ซึ่งจะมีการจัดกิจกรรมทั้งการถ่ายทอดองค์ความรู้ การฝึกอบรมและการศึกษาดูงาน อีกท้ังยัง
ได้หารือเบื้องต้นในการเลือกผลิตภัณฑ์สมุนไพรเพื่อขอรับรองมาตรฐาน นอกจากนี้ประธานวิสาหกิจชุมชนฯ 
ยังได้พาคณะทำงานโครงการฯ เยี่ยมชมแก่งท่าอีปะ ซึ่งเป็นสถานที่ท่องเที่ยวที่อยู่ห่างจากวิสาหกิจชุมชนฯ 
เพียง 200 เมตร มีจุดเด่นคือ มีลำน้ำที่เป็นเส้นแบ่งเขตแดนธรรมชาติระหว่าง อ.จอมบึง และ อ.สวนผึ้ง และมี
ศักยภาพในการพัฒนาเป็นแหล่งท่องเที่ยวชุมชนในอนาคต 

รับรองมาตรฐานและ/
หรือการปลูกสมุนไพร 
5.การคิดต้นทุน การ
กำหนดราคาสนิค้า 
และการทำโมเดล
ธุรกิจ 

พฤษภาคม 2568   

6.การถ่ายทอด
เทคโนโลยีการ
จำหน่ายสินคา้
ออนไลน ์

พฤษภาคม 2568   

7.สรุปผลและจัดทำ
รายงานการดำเนนิ
โครงการ 

กันยายน 2568    

แผนเงิน : ตามไตรมาส 202,850   
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กิจกรรมที่ 2: การตรวจสอบคุณภาพของผลิตภัณฑ์และการขอรับรองมาตรฐาน 
       วันที่ 2 พฤษภาคม 2568 เวลา 8.30-16.30 น. 
       ณ ศูนย์ปฏิบัติการวิจัยและเรือนปลูกพืชทดลอง ศูนย์วิจัยและบริการวิชาการ  
                 คณะเกษตร กำแพงแสน มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์ วิทยาเขตกำแพงแสน 
 
       โครงการน้ำมันหอมระเหยจากสมุนไพรสู่ผลิตภัณฑ์ Eco friendly ปีที่ 3 ได้จัดการอบรม
ถ่ายทอดองค์ความรู้และการศึกษาดูงาน ซึ่งมีรายละเอียดกิจกรรม ดังนี้ 
 
      1. การถ่ายทอดองค์ความรู้เรื่องมาตรฐานผลิตภัณฑ์และการตรวจสอบคุณภาพ 
                   วิทยากร โดย ดร.ศศิวิมล จันทร์สุเทพ (หัวหน้าโครงการฯ) นักวิจัย หน่วยการใช้ประโยชน์จาก
ผลิตภัณฑ์ธรรมชาติ ศูนย์ปฏิบัติการวิจัยและเรือนปลูกพืชทดลอง ผู้เข้าอบรมได้รับความรู้เกี่ยวกับข้อกำหนด
ด้านมาตรฐานที่เกี่ยวข้องกับผลิตภัณฑ์สมุนไพรและสามารถนำความรู้ไปประยุกต์ใช้ในการพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้
สอดคล้องกับมาตรฐาน 
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      2. การถ่ายทอดองค์ความรู้เรื่องมาตรฐานโลหะหนักที่เก่ียวข้องกับสมุนไพรและการวิเคราะห์ 
         วิทยากร โดย น.ส.จิตติมา จิรโพธิธรรม นักวิจัย หน่วยการใช้ประโยชน์จากผลิตภัณฑ์ธรรมชาติ 
ศูนย์ปฏิบัติการวิจัยและเรือนปลูกพืชทดลอง ผู้เข้าอบรมได้ความรู้เกี่ยวกับความสำคัญของการควบคุมปริมาณ
โลหะหนักในสมุนไพรและแนวทางการวิเคราะห์โลหะหนัก สามารถนำไปประยุกต์ใช้ในการควบคุมคุณภาพ
วัตถุดิบสมุนไพรตั้งแต่ต้นทาง เพ่ือยกระดับความปลอดภัยของผลิตภัณฑ์ 
 

 
        

     3. การอบรมเชิงปฏิบัติการเรื่องการทำสบู่เหลวสมุนไพร 
                   วิทยากร โดย ดร.ศศิวิมล จันทร์สุเทพ นักวิจัย หน่วยการใช้ประโยชน์จากผลิตภัณฑ์ธรรมชาติ 
ศูนย์ปฏิบัติการวิจัยและเรือนปลูกพืชทดลอง ผู้เข้าอบรมได้ฝึกปฏิบัติการผลิตสบู่เหลวสมุนไพรผสมสารสกัด
พญายอ สามารถนำไปพัฒนาต่อยอดเป็นผลิตภัณฑ์เชิงพาณิชย์เพ่ือสร้างมูลค่าเพ่ิมให้แก่สมุนไพรที่ปลูกโดย
วิสาหกิจชุมชนฯ 
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       4. การเยี่ยมชมห้องปฏิบัติการที่ให้บริการตรวจสอบคุณภาพของวัตถุดิบและผลิตภัณฑ์สมุนไพร
ของศูนย์ปฏิบัติการวิจัยและเรือนปลูกพืชทดลอง 
          ห้องปฏิบัติการที่เข้าเยี่ยมชม ได้แก่ 

1) ห้องปฏิบัติการวิเคราะห์ วิจัยดิน พืชและวัสดุการเกษตร 
วิทยากร โดย ดร.ชาลินี คงสุด บรรยายการวิเคราะห์ธาตุอาหารในดินและปุ๋ยอินทรีย์ และ
การสาธิตการวิเคราะห์โลหะหนักในตัวอย่างน้ำที่ใช้ในการเพาะปลูก 

2) ห้องปฏิบัติการวิเคราะห์วิจัยพฤกษเคมี 
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วิทยากร โดย ดร.ศิริพรรณ สุขขัง บรรยายและสาธิตการวิเคราะห์สารสำคัญในตัวอย่าง
พืชสมุนไพรและการพัฒนาผลิตภัณฑ์สมุนไพรผงโดยวิธีทำแห้งแบบพ่นฝอย 
 

 
 

          ทั้งนี้ผู้เข้าอบรมได้ขอคำแนะนำเกี่ยวกับวิธีการเก็บรักษาตัวอย่างวัสดุปลูกและสมุนไพรที่
ถูกต้องก่อนการส่งมาวิเคราะห์ในห้องปฏิบัติการ ซึ่งจะทำให้ได้ผลวิเคราะห์ที่ถูกต้องแม่นยำที่จะสามารถ
นำไปใช้ในการวางแผนพัฒนาการปลูกและการพัฒนาผลิตภัณฑ์ได้อย่างถูกต้อง 
 
       5. การศึกษาดูงาน ณ โรงผลิตเครื่องดื่ม มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์ วิทยาเขตกำแพงแสน 
          ผู้เข้าอบรมได้เข้าเยี่ยมชมโรงผลิตเครื่องดื่ม รับฟังการบรรยายและซักถามข้อสงสัยเกี่ยวกับการ
ผลิตเครื่องดื่มน้ำนมข้าวโพดหวาน ตรา เคยู กำแพงแสน ซึ่งผู้เข้าอบรมสามารถนำความรู้ที่ได้ไปประยุกต์ใช้ใน
การออกแบบและพัฒนาสถานที่ผลิตของวิสาหกิจชุมชนฯ นอกจากนี้ยังได้เยี่ยมชมโรงเรือนปลูกผัก ศูนย์
เทคโนโลยีการเกษตรครบวงจร (ATC) ที่อยู่ในบริเวณใกล้เคียงกับโรงผลิตเครื่องดื่ม และได้แลกเปลี่ยนความรู้
ในการปลูกและดูแลพืชผักกับผู้ดูแลการผลิตพืชผักในโรงเรือน 
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        ในสว่นผลิตภัณฑ์ที่จะขอการรับรองมาตรฐานนั้น ทางวิสาหกิจชุมชนฯ ได้ขอให้มีการขอรับรอง
มาตรฐานในผลิตภัณฑ์ “สบู่เหลวสมุนไพรพญายอ” เนื่องจากเป็นผลิตภัณฑ์ที่สามารถใช้ได้ทุกเพศทุกวัย มี
ความอ่อนโยน เหมาะกับทุกสภาพผิว ช่วยลดผดผื่นคันและอาการแพ้ทางผิวหนัง โดยใช้ตราสินค้า “ท่าคุณ
ปะ” ซึ่งมีที่มาจาก “แก่งท่าอีปะ” แหล่งท่องเที่ยวที่อยู่ในบริเวณวิสาหกิจชุมชนฯ ทั้งนีว้ิสาหกิจชุมชนฯ มีตรา
สินค้า 2 รูปแบบ ได้แก่ ตราสินค้า “ท่าคุณปะ” จะใช้สำหรับผลิตภัณฑ์จากการแปรรูปสมุนไพร ส่วนตราสินค้า 
“ไพรราช” ที่มีอยู่เดิมนั้น ใช้สำหรับผลิตภัณฑ์จากสมุนไพรแห้ง 
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ฉลากผลิตภัณฑ์สบู่เหลวสมุนไพรพญายอที่ใช้ประกอบการยื่นขอรับรองมาตรฐาน 

 

กิจกรรมที่ 3: การออกแบบสถานที่ผลิตท่ีได้มาตรฐาน 
       วันที่ 7 พฤษภาคม 2568 เวลา 8.30-16.30 น. 
       ณ วสิาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมุนไพรด่านทับตะโก อำเภอจอมบึง จังหวัดราชบุรี 
 
       โครงการน้ำมันหอมระเหยจากสมุนไพรสู่ผลิตภัณฑ์ Eco friendly ปีที่ 3 ได้จัดการอบรม
ถ่ายทอดองค์ความรู้ เรื่อง การออกแบบสถานที่ผลิตผลิตภัณฑ์สมุนไพร วิทยากรโดย อ.ดร.นราธิป สุจินดา 
อาจารย์โครงการจัดตั้งภาควิชานวัตกรรมอาหารปลอดภัย คณะเกษตร กำแพงแสน ผู้เข้าร่วมมีความรู้และ
ความเข้าใจในการวางผังและออกแบบสถานที่ผลิตอย่างถูกต้องตามมาตรฐาน มีการจัดวางอุปกรณ์และ
เครื่องจักรที่สอดคล้องกับมาตรฐานการควบคุมคุณภาพ หลักสุขลักษณะและความปลอดภัย สามารถเลือกใช้
วัสดุในการก่อสร้างที่เหมาะสม ทั้งด้านความทนทาน การบำรุงรักษา และความคุ้มค่าในระยะยาว ซ่ึงจะนำไปสู่
การผลิตที่มีประสิทธิภาพและลดความเสี่ยงจากการปนเปื้อน นอกจากนี้วิทยากรและผู้เข้าอบรมได้ระดมความ
คิดเห็นในการออกแบบสถานที่ผลิตที่เหมาะสมสำหรับวิสาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมุนไพรด่านทับตะโก และ
นำไปจัดทำแบบแปลนแผนผังสถานที่ผลิตผลิตภัณฑ์สมุนไพรของวิสาหกิจชุมชนฯ ต่อไป 
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กิจกรรมที่ 4: การวิเคราะห์ความต้องการของตลาดผลิตภัณฑ์สมุนไพรและการทำโมเดลธุรกิจ 
       วันที่ 14 พฤษภาคม 2568 เวลา 8.30-12.00 น. 
       ณ วสิาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมุนไพรด่านทับตะโก อำเภอจอมบึง จังหวัดราชบุรี 
 

      โครงการน้ำมันหอมระเหยจากสมุนไพรสู่ผลิตภัณฑ์ Eco friendly ปีที่ 3 ไดจ้ัดการอบรม
ถ่ายทอดองค์ความรู้ เรื่อง แนวทางการเพ่ิมมูลค่าตลาดเชิงพาณิชย์ สำหรับสินค้าสมุนไพรเพื่อเพ่ิมโอกาสทาง
ธุรกิจ และการฝึกปฏิบัติ การสร้างโมเดลธุรกิจสำหรับพัฒนาสินค้าเกษตรด้วย Business Model Canvas 
(BMC) วิทยากรโดย อ.ดร.สุชีรา  มาตยภูธร อาจารย์ภาควิชาส่งเสริมและนิเทศศาสตร์เกษตร คณะเกษตร 
กำแพงแสน ผู้เข้าอบรมได้เรียนรู้การวิเคราะห์ความต้องการของตลาดผลิตภัณฑ์สมุนไพร พฤติกรรมผู้บริโภค 
การเลือกตลาดเป้าหมาย การคิดต้นทุนการผลิตสินค้าและกลยุทธ์การกำหนดราคาสินค้า ซึ่งทำให้สามารถ
เข้าใจทิศทางของตลาดผลิตภัณฑ์สมุนไพรและวางแผนในการผลิตผลิตภัณฑ์สมุนไพรให้มีคุณค่าและตรงตาม
ความต้องการของผู้บริโภค สามารถตั้งราคาสินค้าให้สอดคล้องกับคุณภาพสินค้าและต้นทุน  

      จากการระดมความคิดของสมาชิกวิสาหกิจชุมชนฯ เพ่ือสร้างโมเดลธุรกิจด้วย BMC นั้นแสดงให้
เห็นว่าจุดเด่นของวิสาหกิจชุมชนฯ ได้แก่ วัตถุดิบสมุนไพรมีความปลอดภัยตามมาตรฐาน GAP ผลิตภัณฑ์
สมุนไพรมีความหลากหลาย ตอบสนองต่อความต้องการของผู้บริโภคได้หลายกลุ่ม มีกิจกรรมท่องเที่ยววิถี
ชุมชน (แก่งท่าอีปะ) และกิจกรรมแปรรูปสมุนไพรรวมทั้งการใช้สมุนไพรเพ่ือการผ่อนคลาย โดยกลุ่มลูกค้า
เป้าหมาย ได้แก่ กลุ่มลูกค้าผู้ประกอบการธุรกิจสมุนไพร ผู้ที่มาศึกษาดูงานและทำกิจกรรมแปรรูปสมุนไพรซ่ึง
เป็นผู้สูงอายแุละคนที่สนใจสุขภาพ และกลุ่มลูกค้าบุคคลทั่วไปที่สนใจเรื่องสมุนไพร 
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โมเดลธุรกิจเพื่อเพิ่มมูลค่าผลิตภัณฑ์สมุนไพรของวิสาหกิจชุมชน 

กลุ่มปลูกพืชสมุนไพรด่านทับตะโก จังหวัดราชบุรี 

 
ตารางท่ี 1 โมเดลธุรกิจเพื่อเพิ่มมูลค่าผลิตภัณฑ์สมุนไพรของวิสาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมุนไพร        

ด่านทับตะโก จังหวัดราชบุรี (Business Model Canvas) 

Key Partners (KP) Key Activities (KA) Value Propositions 
(VP) 

Customer 
Relationships (CR) 

Customer  
Segments (CS) 

พันธมิตรหรือเครือข่าย
ธุรกิจ 
-คนในชุมชนด่านทับ
ตะโก อ.จอมบึง         
จ.ราชบุร ี
-เครือข่ายกลุม่ปลูกพืช
สมุนไพร 
-โรงงานผู้รับผลติสินค้า
สมุนไพร (OEM) 
- สำนักงานเกษตร
อำเภอจอมบึง จ.ราชบุร ี
-หน่วยงานราชการต่างๆ 
-สถาบันการศึกษา เช่น 
มหาวิทยาลยัเกษตรศาส
ตร์ วิทยาเขต
กำแพงแสน  
จ.นครปฐม 
มหาวิทยาลยัราชภฎั
จอมบึง จ.ราชบุร ี
-บริษัทขนส่งสินค้า เช่น 
ไปรษณีย์ไทย  

กิจกรรมสำคัญท่ีทำให้เกิด
สินค้า 
-การสร้างตราสินค้า  
“ท่า-คุณ-ปะ” และ 
ตราสินค้า “ไพรราช” 
ให้เป็นท่ีรู้จักด้วยการสร้าง
ช่องทางการประชาสัมพันธ์
ให้มากข้ึน เช่น สร้าง
เว็บไซต์ของกลุม่วิสาหกจิ 
 
-สร้างคุณค่าจากการ
ท่องเที่ยววิถีชุมชน แก่งท่า
อีปะ เรียนรูเ้มนูอาหารจาก
พืชผักและสมุนไพรพื้นบ้าน 
ที่นำมาประกอบอาหาร 
เครื่องดื่ม และขนม 
 
-พัฒนาผลิตภัณฑส์ินค้า
สมุนไพรของกลุ่มให้ได้รับ
การรับรองมาตรฐานในการ
ผลิต ในระยะเริ่มต้นวาง
แผนการจ้างผลติสินค้าจาก
โรงงาน (OEM) 
-วางแผนและออกแบบ
โรงงานผลติสมุนไพรใน
พื้นที่ของกลุ่มวิสาหกิจ 
 
-อบรมสมาชิกกลุ่มวิสาหกิจ
ให้มีความรู้ในการแปรรปู
ผลิตภณัฑ์และสามารถเป็น
วิทยากรสื่อสารให้ความรู้ได ้

คุณค่า คุณประโยชน์ให้กับ
ลูกค้า 
-ปลูกพืชสมุนไพร ด้วยระบบ 
GAP พืชอาหาร ซึ่งเป็น
วัตถุดิบในการผลิตผลติภณัฑ์
สินค้าของวิสาหกิจชุมชน 
 
-ผลิตภัณฑ์สินค้ามีความ
หลากหลาย 6 กลุ่มผลติภณัฑ ์
(1) สมุนไพรสดและสมุนไพร
ตากแห้ง 
(2) ยาสมุนไพร (ชนิดแคปซลู
และผง) 
(3) น้ำมันนวดและยาดม
สมุนไพร 
(4) เครื่องสำอางและแชมพู
สระผม 
(5) อาหารและเครื่องดื่ม
สมุนไพร 
(6) ผลิตภณัฑ์ทำความสะอาด
อเนกประสงค์ 
 
-กิจกรรมกับทางวิสาหกิจ
ชุมชน 
เช่น กิจกรรมทำสบู่สมุนไพร 
กิจกรรมทำลูกประคบ 
กิจกรรมแช่เท้าผ่อนคลายด้วย
สมุนไพร 
กิจกรรมเรียนรู้การผลติพืช
สมุนไพร ตามมาตรฐาน GAP  
เป็นต้น 
 

การสร้างความสัมพันธ์
กับลูกค้า 
- Line หัวหน้ากลุม่
วิสาหกิจ 
-แฟนเพจ Facebook 
“วิสาหกิจชุมชนกลุ่ม
ปลูกพืชสมุนไพรด่านทับ
ตะโก” 
 
 

กลุ่มลูกค้า
เป้าหมาย 
-กลุ่มลูกค้า
ผู้ประกอบการธุรกิจ
สมุนไพร  
 
-กลุ่มลูกค้าส่วนใหญ่
เป็นผู้ที่มาศึกษาดู
งานและทำกิจกรรม
แปรรูปสมุนไพร ซึ่ง
เป็นผู้สูงอายุ คนท่ี
สนใจสุขภาพ  
 
-กลุ่มลูกค้าบคุคล
ทั่วไป ท่ีสนใจเรื่อง
สมุนไพร 

Key Resources (KR) Channels (CH) 
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ทรัพยากรสำคัญ 
-ประธานกลุม่มีใบประกอบ
วิชาชีพแพทย์แผนไทย 
-โรงเรือนสำหรับตาก
วัตถุดิบสมุนไพร 
-เครื่องสกัดน้ำมันหอม
ระเหย 
-โรงงานแปรรูปผลติภณัฑ์
สมุนไพรที่ไดม้าตรฐาน 
-ช่องทางการ
ประชาสมัพันธ์ กิจกรรม
และผลิตภัณฑ์สินค้าของ
วิสาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืช
สมุนไพรด่านทับตะโก 
-เงินทุน 
-ที่ดินและแหล่งน้ำ 
-บุคลากรที่มีความรูเ้รื่อง
การปลูกพืชสมุนไพร และ
การแปรรปูสมุนไพร 

-กิจกรรมท่องเที่ยววิถีชุมชน 
แก่งท่าอีปะ แม่น้ำลำภาชี 

ช่องทางในการเข้าถึง
ลูกค้า 
-หน้าร้าน ตั้งอยู่ที่
วิสาหกิจชุมชนกลุ่มปลูก
พืชสมุนไพรด่านทับ
ตะโก อำเภอจอมบึง 
จังหวัดราชบุร ี
-ช่องทางออนไลน์ 
ช่องทาง Line หัวหน้า
กลุ่ม หรือโทรศัพท์สั่งซื้อ
สินค้า จัดส่งทาง
ไปรษณีย ์
- ออกร้านตามงานแสดง
สินค้าประจำจังหวัด 
และพื้นที่ภาคกลาง
ตอนล่าง 
 

Cost Structure (C$) Revenue Streams (R$) 
ต้นทุนทั้งหมดที่ก่อให้เกิดสินค้า 
-ต้นทุนหลักจากการผลิตสินค้า ประกอบด้วย ค่าวตัถุดิบ ค่า
เช่าอุปกรณ์ ค่าบรรจภุัณฑ์ ค่าแรงงาน ค่าไฟฟ้า ค่าน้ำ 
ค่าจ้างOEM ฯลฯ 
-ต้นทุนในการวางแผนลงทุนสร้างโรงงานแปรรูปผลิตภัณฑ์
สมุนไพรที่ไดม้าตรฐานในพื้นที่วิสาหกิจชุมชน 
-ต้นทุนในการลงทุนสร้างเว็บไซต์และคนดูแลระบบช่อง
ทางการติดต่อออนไลน ์
-ต้นทุนในการบริหารทรัพยากรบคุคล การสร้างทีมวิทยากร 
สร้างทีมประชาสัมพันธ์และฝ่ายขาย 

แหล่งที่มาของรายได้ 
-รายได้จากการขายวัตถุดิบสมุนไพรให้ผู้ประกอบการธุรกจิ 
-รายได้จากการขายผลิตภณัฑส์มนุไพรให้กับลูกคา้กลุ่มผูสู้งอายุ และคนรัก
สุขภาพ 
-รายได้จากการเป็นแหล่งเรียนรู้ การปลูกพืชสมุนไพร และกิจกรรมการแปร
รูปสมุนไพรอย่างง่ายเพื่อการใช้เองในครัวเรือน   

ที่มา: การจัดฝึกอบรมเชิงปฏิบัติการการสร้างโมเดลธุรกิจเพ่ือเพ่ิมมูลค่าผลิตภัณฑ์สมุนไพร  
       เมื่อ 14 พฤษภาคม 2568 
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ภาพบรรยากาศการฝึกปฏิบัติการสร้างโมเดลธุรกิจเพื่อเพิ่มมูลค่าผลิตภัณฑ์สมุนไพรของวิสาหกิจชุมชน 
กลุ่มปลูกพืชสมุนไพรด่านทับตะโก จังหวัดราชบุรี ด้วย Business Model Canvas (BMC) 

 
 

 
 

ภาพที่ 1 ผู้เข้าอบรมระดมความคิดเพ่ือฝึกปฏิบัติสร้างโมเดลธุรกิจ ด้วย Business Model Canvas 
ที่มา: ภาพบรรยากาศการจัดฝึกอบรมเชิงปฏิบัติการ เมื่อ 14 พฤษภาคม 2568 
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ภาพที่ 2 ผู้เข้าอบรมเขียนข้อมูลความคิดเห็นลงในกระดาษโน๊ตโพสต์อิต และนำไปติด 
ที่มา: ภาพบรรยากาศการจัดฝึกอบรมเชิงปฏิบัติการ เมื่อ 14 พฤษภาคม 2568 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
ภาพที่ 3 รวบรวมความคิดและอภิปรายเพ่ือปรับปรุงโมเดลธุรกิจ 

ที่มา: ภาพบรรยากาศการจัดฝึกอบรมเชิงปฏิบัติการ เมื่อ 14 พฤษภาคม 2568 
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กิจกรรมที่ 5: การถ่ายทอดเทคโนโลยีการจำหน่ายสินค้าออนไลน์ 
       วันที่ 14 พฤษภาคม 2568 เวลา 13.00-16.30 น. 
       ณ วสิาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมุนไพรด่านทับตะโก อำเภอจอมบึง จังหวัดราชบุรี 
 
       โครงการน้ำมันหอมระเหยจากสมุนไพรสู่ผลิตภัณฑ์ Eco friendly ปีที่ 3 ไดจ้ัดการอบรม
ถ่ายทอดองค์ความรู้ เรื่อง เทคโนโลยีการจำหน่ายสินค้าออนไลน์ วิทยากรโดย อ.ดร. เกษมสันต์ สกุลรัตน์ 
อาจารย์ภาควิชาส่งเสริมและนิเทศศาสตร์เกษตร คณะเกษตร กำแพงแสน ผู้เข้าอบรมได้เรียนรู้การสื่อสารทาง
การตลาด กลยุทธ์การตลาดออนไลน์ ระบบการขนส่งสินค้า แผนการตลาดอินเตอร์เน็ต การสร้างเพจสินค้า
และเว็บไซต์ การถ่ายภาพสินค้าด้วยมือถือ และการขายสินค้าในแพลตฟอร์มออนไลน์ เช่น Line Shopping, 
Instagram และ SHOPEE ซึ่งทำให้ผู้เข้าอบรมเข้าใจขั้นตอนและช่องทางในการนำผลิตภัณฑ์เข้าสู่ตลาด
ออนไลน์ เพิ่มโอกาสในการขยายฐานลูกค้าและสร้างยอดขายได้เพ่ิมขึ้น ตอบสนองต่อพฤติกรรมผู้บริโภคท่ีนิยม
ซื้อสินค้าผ่านแพลตฟอร์มออนไลน์ 
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กิจกรรมที่ 6: การศึกษาดูงานแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้านการพัฒนาผลิตภัณฑ์สมุนไพรให้ได้รับการรับรอง
มาตรฐาน 
       วันที่ 26 สิงหาคม 2568 เวลา 8.30-14.00 น. 
       ณ วสิาหกิจชุมชนไทยเฮิร์บเซ็นเตอร์ ต.ไทรม้า อ.เมืองนนทบุรี จ.นนทบุรี 
 

      โครงการน้ำมันหอมระเหยจากสมุนไพรสู่ผลิตภัณฑ์ Eco friendly ปีที่ 3 ไดจ้ัดให้มีการเยี่ยมชม
สถานที่ผลิตผลิตภัณฑ์สมุนไพรและสวนสมุนไพรของวิสาหกิจชุมชนไทยเฮิร์บเซ็นเตอร์ โดยผู้เข้าอบรมได้
เสริมสร้างความรู้ ความเข้าใจ และทักษะที่ถูกต้องในการผลิตผลิตภัณฑ์สมุนไพรและเครื่องสำอางให้ได้
มาตรฐาน ตลอดจนการจัดเตรียมสถานที่ผลิตที่เหมาะสมและสอดคล้องกับข้อกำหนดด้านคุณภาพและความ
ปลอดภัย อีกท้ังยังเป็นการเชื่อมโยงเครือข่ายความร่วมมือระหว่างวิสาหกิจชุมชน ซ่ึงจะทำให้เกิดการพัฒนา
ชุมชนและประเทศอย่างเข้มแข็งและยั่งยืนต่อไป ซึ่งมหีัวข้อการบรรยายและกิจกรรม ดังนี้ 

 
• การบรรยาย  การผลิตสินค้าสมุนไพรและเครื่องสำอางให้มีมาตรฐานและการต่อยอดเชิงพาณิชย์ 

          โดย นายธวัช จรุงพิรวงศ์ ประธานวิสาหกิจชุมชนไทยเฮิร์บเซ็นเตอร์ 
• การบรรยาย  มาตรฐานของสถานที่ผลิตผลิตภัณฑ์สมุนไพร 

          โดย นายณัฐกิตติ์ จรงุพิรวงศ์ รองประธานวิสาหกิจชุมชนไทยเฮิร์บเซ็นเตอร์ 
• การบรรยายและปฏิบัติ การแปรรูปสมุนไพร 

          โดย นางสาวอุบลรัตน์ มโนศิลป์ แพทย์แผนไทยแพทย์ชำนาญการพิเศษ 
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สามารถดูรายละเอียดเพ่ิมเติมได้ที่: 
https://www.facebook.com/share/r/1XpX55tewb/ 
 

 

https://www.facebook.com/share/r/1XpX55tewb/
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2.3 การประเมินผลการดำเนินกิจกรรมของโครงการ 

จากการประเมินผลการฝึกอบรมด้วยการใช้แบบสอบถาม พบว่าผู้เข้าร่วมฝึกอบรมมีความพึงพอใจ
ด้านคุณภาพการให้บริการจัดฝึกอบรมเฉลี่ย 90.2 เปอร์เซ็นต์ ผู้เข้ารับการฝึกอบรมสามารถนำความรู้ที่ได้ไป
ขยายผลได้ทั้งประยุกต์เป็นองค์ความรู้ใหม่ เป็นวิทยากรถ่ายทอดความรู้/ เผยแพร่ต่อ และให้คำปรึกษา/ 
ให้บริการได้ 85.3 เปอร์เซ็นต์ สามารถนำความรู้ที่ได้รับไปใช้ประโยชน์กับการประกอบอาชีพได้ 88.6 
เปอร์เซ็นต์ และมีความพึงพอใจหลังการรับบริการฝึกอบรมเฉลี่ย 92.5 เปอร์เซ็นต์ 
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บทที่ 3 สรุปผลการดำเนินงาน 
 
3.1 สรุปผลการการดำเนินงานตามค่าเป้าหมาย/ตัวชี้วัดของโครงการในภาพรวม 
ผลผลิตและผลลัพธ์ของโครงการ 
 

ผลผลิต/ผลลัพธ์ 
(ปี 2565) 

หน่วย ค่าเป้าหมาย 
แผน ผล 

1. จำนวนคนท่ีได้รับการถ่ายทอดความรู้/เทคโนโลยี ไม่น้อยกว่าร้อยละ 50 
ของจำนวนสมาชิกในกลุ่ม (สมาชิกในกลุ่มวิสาหกิจชุมชน 25 คน) 

คน 13 
 

28 

2. จำนวนเทคโนโลยีที่ถ่ายทอด  
- เทคโนโลยีการสกดัน้ำมันหอมระเหย 
- การพัฒนาต้นแบบบรรจุภณัฑ์นำ้มันหอมระเหยจากสมุนไพร 
- การตรวจสอบคุณภาพน้ำมันหอมระเหยและมาตรฐานน้ำมันหอมระเหย 

เรื่อง 2 3 

3. จำนวนชนิดน้ำมันหอมระเหยบริสุทธ์ิทีส่กัดจากพืชสมุนไพรที่ปลกู ชนิด 3 4 
4. จำนวนวิทยากรที่สามารถถ่ายทอดความรู้ใหผู้้อื่นได ้ คน 3 3 
5. ร้อยละความพึงพอใจของผู้รับบริการ ร้อยละ 80 91 
6. จำนวนผู้นำความรู้/เทคโนโลยทีี่ได้รับไปใช้ประโยชน์ ร้อยละ 60 89 
7. สัดส่วนมลูค่าทางเศรษฐกิจท่ีจะเกิดขึ้น (B/C ratio) เท่า 1 1 
8. วิสาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมนุไพรด่านทับตะโกมีรายได้ที่เพิม่ขึน้ไม่น้อย
กว่า 

ร้อยละ  10 15 

9. วิสาหกิจชุมชนกลุ่มปลูกพืชสมนุไพรด่านทับตะโกมีโมเดลธุรกิจ Business 
Model Canvas ในการดำเนินงานอย่างน้อย  

โมเดล 1 1 

 
 
 

ผลผลิต/ผลลัพธ์ 
(ปี 2566) 

หน่วย ค่าเป้าหมาย 
แผน ผล 

1. จำนวนคนท่ีได้รับการถ่ายทอดความรู้/เทคโนโลยี  คน 30 
 

31 

2. จำนวนเทคโนโลยีที่ถ่ายทอด  
- การออกแบบและพัฒนาบรรจุภณัฑ์ตามแนวทางเศรษฐกิจสร้างสรรค์และสรา้ง Story 
telling ให้ผลติภณัฑ ์
- “Eco Friendly Product” ผลติภัณฑ์ทางเลือกใหม่ แก้วิกฤตปญัหาสิ่งแวดล้อม 
- การพัฒนาและสร้างสรรค์บรรจภุัณฑ์น้ำมันหอมระเหยจากสมุนไพร 
- ผลิตภณัฑ์ Eco friendly จากสมุนไพรและน้ำมันหอมระเหย “ผลติภัณฑ์ผงพร้อมชง
ดื่ม” 
- ผลิตภณัฑ์ Eco friendly จากสมุนไพรและน้ำมันหอมระเหย “ครมีนวดคลายเส้น” 
- ผลิตภณัฑ์ Eco friendly จากสมุนไพรและน้ำมันหอมระเหย “น้ำมันนวดสมุนไพร” 
-ผลิตภัณฑ์ Eco friendly จากสมนุไพรและน้ำมันหอมระเหย “ชาสมุนไพร ผลิตภัณฑ์
เพื่อสุขภาพ” 

เรื่อง 3 7 
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3. ผลิตภัณฑ์อตัลักษณ์จากสมุนไพรและน้ำมันหอมระเหยที่ไดร้ับการพัฒนาใหม่ (มีความ
เป็น Eco Friendly และมี Story telling) 

ผลิตภณัฑ ์ 3 6 

4. จำนวนวิทยากรที่สามารถถ่ายทอดความรู้ใหผู้้อื่นได ้ คน 3 4 
5. ร้อยละความพึงพอใจของผู้รับบริการ ร้อยละ 85 95 
6. จำนวนผู้นำความรู้/เทคโนโลยทีี่ได้รับไปใช้ประโยชน์ คน 15 15 
7. สัดส่วนมลูค่าทางเศรษฐกิจท่ีจะเกิดขึ้น (B/C ratio) เท่า 1.2 1.2 

 
3.2 สรุปผลการการดำเนินงานตามค่าเป้าหมาย/ตัวชี้วัดของโครงการในปีงบประมาณ พ.ศ. 2568 (ปีท่ี
ดำเนินการในปัจจุบัน) 
 

ผลผลิต/ผลลัพธ์ หน่วย ค่าเป้าหมาย 
แผน ผล 

1. จำนวนคนท่ีได้รับการถ่ายทอดความรู้/เทคโนโลย ี คน 30 30 
2. จำนวนเทคโนโลยีที่ถ่ายทอด (ระบุรายละเอยีดองค์ความรู้เทคโนโลยี) 

- มาตรฐานผลิตภัณฑ์และการตรวจสอบคุณภาพ 
- มาตรฐานโลหะหนักที่เก่ียวข้องกับสมุนไพรและการวิเคราะห์ 
- การทำสบู่เหลวสมุนไพร 
- การออกแบบสถานที่ผลิตผลิตภัณฑ์สมุนไพร  
- แนวทางการเพิ่มมูลค่าตลาดเชิงพาณิชย์ สำหรับสนิค้าสมุนไพร

เพื่อเพิ่มโอกาสทางธุรกิจ 
- การสร้างโมเดลธุรกิจสำหรับพฒันาสินคา้เกษตรด้วย Business 

Model Canvas (BMC) 
- เทคโนโลยีการจำหนา่ยสนิค้าออนไลน์ 

เรื่อง 2 7 

3. จำนวนชนิดน้ำมันหอมระเหยบริสุทธ์ิทีส่กัดจากพืชสมุนไพรที่ปลกู ชนิด 0 0 
4. ผลิตภัณฑ์อตัลักษณ์จากสมุนไพรและน้ำมันหอมระเหยที่ไดร้ับการพัฒนา
ใหม ่
(มีความเป็น Eco Friendly และม ีStory telling) 

ผลิตภณัฑ ์ 0 1 

5. จำนวนผลิตภัณฑ์ท่ีพัฒนาขึ้นผา่นการรับรองมาตรฐาน ผลิตภณัฑ ์ 1 1 

6. จำนวนวิทยากรที่สามารถถ่ายทอดความรู้ใหผู้้อื่นได ้ คน 3 3 
7. ร้อยละความพึงพอใจของผู้รับบริการ ร้อยละ 85 85 
8. จำนวนผู้นำความรู้/เทคโนโลยทีี่ได้รับไปใช้ประโยชน์ คน 15 15 
9. สัดส่วนมลูค่าทางเศรษฐกิจท่ีจะเกิดขึ้น 
โดยคำนวณจากสูตร  
  สดัส่วนมูลค่าทางเศรษฐกิจ =กระแสเงินรับสุทธิ/ต้นทุนเงินทุนท่ีใช้
ดำเนินการ 
*กระแสเงินรับสุทธิ (หรือผลประโยชน์สุทธิหรือรายได้สุทธิ) = (รายได้ทางตรง + รายได้
ทางอ้อม) – ค่าใชจ้่ายจากการดำเนินงานที่ทำให้เกิดรายได ้
**ต้นทุนเงินทุนที่ใช้ดำเนินการ = (เงินอดุหนุนที่ได้รับ* อัตราต้นทุนของเงินงบประมาณที่
ได้รับ) + เงินทุนที่คณะกรรมการอนุมัติให้ใช้เพิ่มในปีนั้นๆ * อัตราต้นทุนของเงินฝาก
ธนาคาร (ถา้มี) + เงินกู้ที่คณะกรรมการอนุมัติในปีนั้น ๆ * อัตราต้นทุนของเงินกู้ (ถ้ามี) 

เท่า 1.3 1.3 
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3.3 การประเมินผลกระทบจากการดำเนินโครงการ 
     (1) ผลกระทบทางเศรษฐกิจ เช่น รายได้ที่เพ่ิมข้ึน และต้นทุนที่ลดลง เป็นต้น โดยแสดงข้อมูลเปรียบเทียบ
ก่อน – หลังดำเนินโครงการ (ระบุท่ีมาของข้อมูล) พร้อมแสดงวิธีการคำนวณให้ชัดเจน 
 วิสาหกิจชุมชนฯ มีรายได้เพ่ิมขึ้นอย่างน้อย 10 เปอร์เซ็นต์ จากการจำหน่ายสบู่เหลวสมุนไพรพญายอ
ซึ่งเป็นผลิตภัณฑ์ชนิดใหม่  
     (2) ผลกระทบด้านสิ่งแวดล้อม เช่น การจัดการที่เป็นมิตรกับสิ่งแวดล้อม และการลดของเสียจาก
กระบวนการผลิต เป็นต้น โดยแสดงข้อมูลเปรียบเทียบก่อน - หลังดำเนินโครงการ (ระบุที่มาของข้อมูล) พร้อม
แสดงกระบวนการดำเนินให้ชัดเจน 
 สามารถนำสมุนไพรพญายอมาเพ่ิมมูลค่าได้ จากเดิมที่มีการเพาะปลูกพญายอในแปลงเพาะปลูกของ
วิสาหกิจชุมชนฯ และจำหน่ายเป็นวัตถุดิบพืชสดหรือวัตถุดิบพืชแห้ง แต่จากการอบรมสามารถนำพญายอมา
แปรรูปและเพ่ิมมูลค่า สร้างรายได้และลดการเหลือทิ้งของผลผลิตในช่วงที่ผลผลิตล้นตลาด 
 
     (3) ผลกระทบด้านสังคม เช่น สร้างความร่วมมือในชุมชน และยกระดับคุณภาพชีวิต เป็นต้น โดยแสดง
กระบวนการดำเนินให้ชัดเจน 
 หากการดำเนินการจัดตั้งสถานที่ผลิตผลิตภัณฑ์สมุนไพรที่ออกแบบไว้เสร็จสิ้น จะทำให้เกิดการร่วมมือ
ร่วมใจของสมาชิกในวิสาหกิจชุมชนฯ ในการผลิตและจัดจำหน่ายสินค้า เนื่องจากสินค้าได้มาตรฐานและ
สามารถผลิตและขอรับรองมาตรฐานได้เองในชุมชน โดยไม่ต้องพ่ึงพาบริษัทเอกชน 
  
3.4 สรุปกิจกรรมที่บรรลุเป้าหมายตามแผนการดำเนินงานของโครงการ (ตั้งแต่ปีแรก – ปีปัจจุบัน) และที่
ไม่สามารถดำเนินการได้ตามแผนการดำเนนิงานของโครงการ (พร้อมระบุเหตุผลและแนวทางการ
ดำเนินงานในปีต่อไป)  
- ปทีี่ 1 (พ.ศ. 2565) 

แผนการดำเนินงาน ผลการดำเนินงาน 
กิจกรรมที่ 1 
การสร้างองค์ความรู้เรื ่องเทคโนโลยี
การสกัดน้ำมันหอมระเหย 

ดำเนินการอบรมเชิงปฏิบตัิการถ่ายทอดองค์ความรู้ ในเรื่อง 
1. เทคโนโลยีการสกัดน้ำมันหอมระเหย ด้วยระบบการกลั่นไอน้ำ 
2. การพัฒนาต้นแบบบรรจุภณัฑน์้ำมันหอมระเหยจากสมุนไพร  
3. การพัฒนาผลติภณัฑ์ Eco friendly จากน้ำมันหอมระเหยเบื้องตน้ 

กิจกรรมที่ 2 
การตรวจสอบคณุภาพน้ำมันหอม
ระเหยให้มีมาตรฐาน 

ดำเนินการอบรมเชิงปฏิบตัิการถ่ายทอดองค์ความรู้ ในเรื่อง การตรวจสอบ
คุณภาพและแนวทางการขอรับรองมาตรฐานน้ำมันหอมระเหย 
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- ปีที่ 2 (พ.ศ. 2566) 
แผนการดำเนินงาน ผลการดำเนินงาน 

กิจกรรมที่ 1 
การสร้างองค์ความรู้เรื ่องเทคโนโลยี
การแปรร ูปสม ุน ไพรและพ ัฒนา
ผลิตภัณฑ์จากสมุนไพรและน้ำมันหอม
ระเหย 

ดำเนินการอบรมเชิงปฏิบตัิการถ่ายทอดองค์ความรู้ ในเรื่องการพัฒนา
ผลิตภณัฑ์ Eco friendly จากสมนุไพรและน้ำมันหอมระเหย ได้แก ่ผลิตภัณฑ์
ผงพร้อมชงดื่ม ครีมนวดคลายเส้น น้ำมันนวดสมุนไพร ชาสมุนไพร ผลิตภณัฑ์
เพื่อสุขภาพ 

กิจกรรมที่ 2 
การออกแบบและพัฒนาบรรจภุัณฑ์
ตามแนวทางเศรษฐกิจสร้างสรรค์ 

ดำเนินการอบรมเชิงปฏิบตัิการถ่ายทอดองค์ความรู้ ในเรื่องการออกแบบและ
พัฒนาบรรจุภณัฑต์ามแนวทางเศรษฐกิจสรา้งสรรค์และสร้าง Story telling 
ให้ผลิตภัณฑ์ “Eco Friendly Product” ผลิตภัณฑ์ทางเลือกใหม่ แก้วิกฤต
ปัญหาสิ่งแวดล้อม และการพัฒนาและสร้างสรรค์บรรจภุัณฑ์น้ำมันหอม
ระเหยจากสมุนไพร ซึ่งกลุ่มวิสาหกิจชุมชนฯ มีผลติภณัฑ์หลากหลายชนิดจาก
สมุนไพรและน้ำมันหอมระเหยภายใต้ช่ือ “ไพรราช” ซึ่งมาจากคำวา่ “ไพร” 
ที่หมายถึง พณาป่าไพรที่พร้อมพรัง่ไปด้วยพืชพรรณธรรมชาติและสมุนไพรที่มี
คุณประโยชน์มากมาย มารวมกับคำว่า “ราช” ที่หมายถึง จังหวัดราชบุรี ซึ่ง
เป็นถิ่นกำเนิดของผลิตภณัฑเ์หล่านี้ จึงนับว่าช่ือ “ไพรราช” นั้น เป็นช่ือท่ี
ไพเราะ สามารถแสดงตัวตน อัตลกัษณ์ และเอกลักษณ์ของกลุม่วิสาหกิจ
ชุมชนฯ ได้เป็นอย่างดี นอกจากน้ียังได้ร่วมกันออกแบบและพัฒนาบรรจภุัณฑ์
ให้ตรงกับอัตลักษณ์ของกลุ่มวสิาหกิจชุมชนฯ และส่งเสรมิภาพลักษณ์ Eco 
friendly ของผลิตภัณฑ์ที่ทำมาจากสมุนไพรและน้ำมันหอมระเหยจาก
ธรรมชาติ โดยใช้สีเขียวธรรมชาติ ดูสบายตา เป็นโทนสีหลักบนบรรจุภัณฑ์ 

 
 
- ปีที่ 3 (พ.ศ. 2568) 

แผนการดำเนินงาน ผลการดำเนินงาน 
กิจกรรมที่ 1 
การพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้ผ่านการรับรอง
มาตรฐานและการจัดเตรียมสถานที่
ผลิต 

ดำเนินการอบรมเชิงปฏิบตัิการถ่ายทอดองค์ความรู้ ในเรื่องมาตรฐาน
ผลิตภณัฑ์และการตรวจสอบคุณภาพ มาตรฐานโลหะหนักที่เกี่ยวข้องกับ
สมุนไพรและการวิเคราะห์ การทำสบู่เหลวสมุนไพร และ การออกแบบ
สถานท่ีผลติผลิตภัณฑ์สมุนไพร ในส่วนผลิตภณัฑ์ที่จะขอการรับรองมาตรฐาน
นั้น ทางวิสาหกิจชุมชนฯ ได้ขอใหม้ีการขอรับรองมาตรฐานในผลติภณัฑ์ “สบู่
เหลวสมุนไพรพญายอ” เนื่องจากเป็นผลติภณัฑ์ที่สามารถใช้ได้ทุกเพศทุกวัย 
มีความอ่อนโยน เหมาะกับทุกสภาพผิว ช่วยลดผดผื่นคันและอาการแพ้ทาง
ผิวหนัง โดยใช้ตราสินค้า “ท่าคณุปะ” ซึ่งมีท่ีมาจาก “แก่งท่าอีปะ” แหล่ง
ท่องเที่ยวท่ีอยู่ในบริเวณวิสาหกิจชุมชนฯ ทั้งนีว้ิสาหกิจชุมชนฯ มีตราสินค้า 2 
รูปแบบ ได้แก่ ตราสินค้า “ท่าคุณปะ” จะใช้สำหรับผลติภณัฑ์จากการแปรรูป
สมุนไพร ส่วนตราสินค้า “ไพรราช” ที่มีอยู่เดิมนั้น ใช้สำหรับผลิตภณัฑ์จาก
สมุนไพรแห้ง ซึ่งขณะนี้อยู่ในระหวา่งการขอรับรองมาตรฐาน สำหรับการ
จัดเตรียมสถานท่ีผลิตนั้นได้จดัใหม้ีการศึกษาดูงานในหน่วยงานที่มสีถานท่ี
ผลิตทีไ่ดม้าตรฐาน เพื่อใช้เป็นแนวทางให้แก่วิสาหกิจชุมชนฯ ในการจัดเตรียม
สถานท่ีผลติ โดยได้ระดมความคิดเห็นในการออกแบบแบบแปลนแผนผัง
สถานท่ีผลติผลิตภัณฑ์สมุนไพรของวิสาหกิจชุมชนฯ แล้ว และอยู่ในระหว่าง
การจัดทำแบบแปลนแผนผังฉบับสมบูรณ ์
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กิจกรรมที่ 2 
การพัฒนาองค์ความรู้ดา้นการทำธุรกิจ 
และแนวทางการประชาสมัพันธ์ผา่น
สื่อต่างๆ 

ดำเนินการอบรมเชิงปฏิบตัิการถ่ายทอดองค์ความรู้ ในเรื่องแนวทางการเพิ่ม
มูลค่าตลาดเชิงพาณิชย์ สำหรับสนิค้าสมุนไพรเพื่อเพ่ิมโอกาสทางธรุกิจ การ
ฝึกปฏิบัติการสร้างโมเดลธุรกิจสำหรับพัฒนาสินค้าเกษตรด้วย Business 
Model Canvas (BMC) และเทคโนโลยีการจำหน่ายสินค้าออนไลน์ มีการ
ระดมความคดิเห็นของสมาชิกวสิาหกิจชุมชนฯ ในการจัดทำ BMC ของ
วิสาหกิจชุมชนฯ 

 
3.5 สรุปผลการใช้จ่ายงบประมาณตามรายกิจกรรมที่ระบุไว้ในข้อเสนอโครงการ 

ปีงบประมาณ (พ.ศ. 2568) 
งบประมาณท่ีได้รับการ

สนับสนุน (บาท) 
งบประมาณท่ีใช้

จ่าย (บาท) 
งบประมาณ

คงเหลือ (บาท) 
หมายเหตุ 

การประชุมร่วมกับชุมชนเพื่อระดม
ความคิดเห็น ช้ีแจงแผนงานและ
ขั้นตอนการดำเนินงาน 
 

5,700 7,290 -1,590  

การตรวจสอบคณุภาพของผลิตภณัฑ์
และการขอรับรองมาตรฐาน 
 

73,350 79,500 -6,150  

การออกแบบสถานท่ีผลิตทีไ่ด้
มาตรฐาน 
 

45,000 47,500 -2,500  

การศึกษาดูงานแลกเปลีย่นเรยีนรูด้้าน
การพัฒนาผลิตภณัฑส์มุนไพรให้ได้รับ
การรับรองมาตรฐานและ/หรือการ
ปลูกสมุนไพร 
 

26,500 29,000 -2,500  

การวิเคราะห์ความต้องการของตลาด
ผลิตภณัฑ์สมุนไพรการคิดต้นทุน การ
กำหนดราคาสินค้า และการทำโมเดล
ธุรกิจ 
 

17,400 18,660 -1,260  

การถ่ายทอดเทคโนโลยีการจำหนา่ย
สินค้าออนไลน ์
 

20,400 20,900 -500  

สรุปผลและจดัทำรายงานการดำเนิน
โครงการ 

14,500 0 14,500  

รวม 202,850 202,850 0  
 
 
 
 


